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Medienmitteilung

Carlo Gavazzi meldet robustes Ergebnis 2012/13

e Nettoumsatz in der HOhe von CHF 138.8 Millionen (2011/12: CHF 142.8 Mio.)

e Starkes Wachstum in Asien/Pazifik sowie Nord- und Stidamerika

e Reingewinn von CHF 12.6 Millionen — 2. Halbjahr tUbertrifft 1. Semester

o Eigenkapitalquote steigt erneut von 72.9% auf 74%

e Ordentliche Dividende von CHF 10 und ausserordentliche Dividende von CHF
15 pro Inhaberaktie beantragt

Steinhausen, 27. Juni 2013 — Die Zuger Elektronikgruppe Carlo Gavazzi hat das Geschafts-
jahr 2012/13 einmal mehr mit einem robusten Ergebnis abgeschlossen. Der Nettoumsatz
erreichte CHF 138.3 Mio. (-3.2% gegeniuber dem Vorjahr). Dank einem starken Wachstum in
der Region Asien-Pazifik sowie in Nord- und Sudamerika konnten die Auswirkungen des
schwierigen Umfelds in Europa kompensiert werden. Der Auftragseingang erhoéhte sich leicht
von CHF 139.6 Mio. auf CHF 140.6 Mio. (+0.7%), was zu einem positiven Verhaltnis von
Auftragseingang zum Umsatz (Book-to-Bill-Ratio) von 1.02 per 31. Marz 2013 flhrte.

Hauptsachlich dank Effizienzsteigerungen in der Produktion stieg die Bruttomarge der
Gruppe um weitere 0.5 Prozentpunkte von 55.1% auf 55.6%. Der Reingewinn betrug CHF
12.6 Mio., wobei das Ergebnis im 2. Halbjahr jenes der ersten sechs Monate des
Geschéftsjahres Ubertrafen. Der Cashflow belief sich auf CHF 15.9 Mio. (CHF 20.1 Mio. im
Vorjahr).

Mit einem Eigenkapital von CHF 101.2 Mio. oder 74.0% der Bilanzsumme per 31. Marz 2013
und einer Netto-Cash-Position von CHF 52.0 Mio. bleibt die Bilanz der Gruppe ausserst
solide.

Attraktive Dividende

Aufgrund dieser Ergebnisse wird der Verwaltungsrat der Generalversammliung fur das Be-
richtsjahr eine Dividende von CHF 10.00 pro Inhaberaktie (Vorjahr: CHF 12.00) und CHF
2.00 pro Namenaktie (Vorjahr: CHF 2.40) vorschlagen. In Anbetracht des anhaltend hohen
Cashflows und der betrachtlichen Netto-Cash-Position der Gruppe beantragt der
Verwaltungsrat zudem eine ausserordentliche Dividende von CHF 15.00 pro Inhaberaktie
und CHF 3.00 pro Namensaktie.

Breitere geografische Abdeckung
Im Geschaftsjahr 2012/13 konzentrierte sich Carlo Gavazzi weiterhin auf Markte wie Asien-

Pazifik oder Nord- und Siudamerika, die ein Uberdurchschnittliches Wachstumspotenzial
aufweisen.
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Diese Strategie trug dazu bei, die Auswirkungen des schwierigen Marktumfeldes in Italien

und Spanien auszugleichen. So konnte der Umsatz in Lokalwéhrung in Nordamerika
gegeniuber dem Vorjahr um 1.8% und in Asien-Pazifik um 12.5% gesteigert werden, wahrend
er in Europa um 9.6% zuriickging. Die Vertriebsgesellschaft in Mexiko konnte ihre Verkaufe
um 45.0% steigern (45.9% im Vorjahr). Verantwortlich daflr war einerseits die starke
Nachfrage seitens der OEM-Kunden und Integratoren, andererseits aber auch die Tatsache,
dass die Zusammenarbeit mit den Haupt-Vertriebspartnern gefestigt werden konnte. In
China nahm der Umsatz dank vielversprechenden Entwicklungen bei den OEM-Kunden und
Integratoren um 15% zu. Die Umsatzverteilung weitet sich geografisch zunehmend aus: Der
Anteil der Verkaufe ausserhalb Europas erhohte sich gegentber dem Vorjahr um 5% auf
30% des Gesamtumsatzes, wozu Nord- und Sidamerika 17% und Asien-Pazifik 13%
beitragen.

Stabile Entwicklung bei Sensoren

Der Gesamtumsatz im Bereich der Sensoren blieb im Vergleich zum Vorjahr praktisch un-
verandert (-1.5%). Eine steigende Nachfrage war insbesondere bei den kapazitiven
Sensoren in den Segmenten Heizung, Liftung, Air Conditioning (HVAC) sowie
Landwirtschaft zu verzeichnen, was in diesem Segment zu einer Umsatzsteigerung von
10.7% fuhrte. Bei den Schaltgeraten lag die Performance leicht unter dem Vorjahr (-3.5%).
Die Softstarter-Verkaufe entwickelten sich stabil. Dies dank der Nachfrage in der
Gebaudeautomation, vor allem bei HVAC-Anwendungen, wo Softstarters spezifisch fur
Kalteaggregate mit Scroll-Kompressoren entwickelt werden. Bei den Feldbus-Systemen und
Uberwachungsgeraten gingen die Verkaufe im Vergleich zum Vorjahr um 15.9% respektive
10.9% zurick. Insbesondere die Flaute im Markt fir photovoltaische Solaranlagen fiihrte zu
einem Umsatzeinbruch bei den dazugehdrigen Geraten zur Effizienziberwachung (-52.5%).
In den dbrigen prioritairen Markten konnte vor allem dank der Einfihrung neuer Produkte
weltweit ein Wachstum von Uber 4% erzielt werden.

Fokus auf F&E

Die Strategie der Gruppe, in neue und verbesserte Produkte zu investieren, hat sich als er-
folgreich erwiesen. Die Einfuhrung der Universal Web Platform UWP wird die
Marktdurchdringung von Carlo Gavazzi bei Produkten zur Steuerung und Uberwachung von
Elektrogeraten und Umwelt-Parametern in Wohnungen und Geb&uden weiter vorantreiben.
Dank den spezifischen Eigenschaften dieser Plattform wird Carlo Gavazzi auch die Prasenz
in Nordamerika weiter starken kénnen.

Der bevorstehende Ausbau des Sortiments von spannungsumschaltbaren kapazitiven M30-
Sensoren und die Einfihrung einer neuen Generation von M30-Sensoren werden das
Wachstum im Bereich Industrielle Automation antreiben und die flihrende Position der
Gruppe bei den kapazitiven Sensoren starken.

Die neue Generation von Energiemessgeraten wird sowohl in der Industrie- als auch in der
Gebaudeautomation umfassende Losungen fir die Energiemessung und -verteilung
ermoglichen.



Ausblick

Carlo Gavazzi geht davon aus, dass sich die Wachstumsaussichten je nach Region weiter-
hin deutlich unterscheiden werden. Eine ausgewogene Entwicklung in allen Landern, in de-
nen das Unternehmen tétig ist, bleibt jedoch eines der vorrangigen Ziele. Carlo Gavazzi wird
sich weiterhin auf die Entwicklung neuer Produkte und neuer Nischenmarkte konzentrieren,
die F&E und das Produktmanagement starken, die interne Wertschépfungskette straffen und
seine Marketing- und Vertriebsbemihungen auf Markte mit Gberdurchschnittlichem Wachs-
tumspotenzial konzentrieren.

Der vollstdndige Geschéftsbericht 2012/2013 der Carlo Gavazzi-Gruppe wird ab 4. Juli 2013
unter http://www.carlogavazzi.com/en/investors/annual-report.html zur Verfligung gestellt.

Konsolidierte Kennzahlen

(in Mio. CHF)

Erfolgsrechnung 2012/13 2011/12 %
Auftragseingang 140.6 139.6 +0.7
Nettoumsatz 138.3 142.8 -3.2
EBITDA 19.3 24.6 -21.5
EBIT 15.9 21.2 -25.0
EBIT-Marge 11.5% 14.8%
Reingewinn 12.6 16.8 -25.0
Cashflow 15.9 20.1 -20.9
Bilanz (per 31. Méarz) 2013 2012
Netto-Umlaufvermogen 34.6 30.9 +12.0
Eigenkapital 101.2 96.3 +5.1
Bilanzsumme 136.8 132.2 +3.5
Eigenkapital in % der Bilanzsumme 74.0% 72.9%

Uber Carlo Gavazzi:

Carlo Gavazzi ist eine borsenkotierte, internationale Gruppe (SIX: GAV), die elektronische
Kontrollkomponenten fir Anwendungen in der Industrie- und Gebaudeautomation entwickelt,
produziert und vermarktet.

Mehr Informationen finden Sie auf der Website: www.carlogavazzi.com

Fir weitere Informationen wenden Sie sich bitte an:
Rolf Schlapfer

Hirzel.Neef.Schmid.Konsulenten

Phone +41 43 344 42 42

E-Mail rolf.schlaepfer@konsulenten.ch
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